
VENERDÌ 19 MAGGIO
Ore 10:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CORSO DI FORMAZIONE:
“START-UP D’IMPRESA: IDEA, BUSINESS PLAN, IMPLEMENTAZIONE”
A cura di Fiddoc con il patrocinio dell’Ordine dei dottori Commercialisti. 
Iscrizione obbligatoria per ricevere crediti formativi 

Indirizzi di saluto: Dott. Vincenzo Moretta - Presidente ODCEC; Dott.ssa Antonella La Porta - Presidente FIDDOC
Introduce e modera: Prof.ssa Valentina Della Corte - Università degli Studi di Napoli Federico II
Relazioni: Definizione di Start-up e rete ed agevolazioni connesse
Bianca Bosco - Dottore commercialista in Napoli
Start-up e rete: un volano per la creazione di nuove opportunità
Gabriella Amodio - Dirigente e socia Openmark srl
Start-up innovative: agevolazioni “Smart & start” Italia
Paolo Calafiore - Advisory FdGC - Sviluppo Impresa - EOS Consulting SpA;
Progetto Libera Impresa: Marco Addezio - Azimut;
Il franchising “light”: Giovanni Kahn Della Corte - JohnnyTakeué
Comitato organizzatore: Bianca Bosco, Ornella Fratta, Maria Cristina Gagliardi, Annabella Acunto,
Simonetta Di Simone, Annalisa Savanelli, Ermelinda del Giudice, Monica Palumbo, Velia Caccavale
Comitato Scientifico: Valentina Della Corte, Antonella La Porta, Roberta Marino

La partecipazione all’evento attribuirà fino a n. 3 crediti formativi validi per la formazione
professionale continua obbligatoria del commercialista ed esperto contabile

Ore 10:30 - Sala Tirreno pad. 6

ALFIO BARDOLLA PRESENTA: “COME FARE IL 10X NEL TUO BUSINESS”
A cura di Alfio Bardolla Training Group

Ore 12:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CONFERENZA DI APERTURA: “OLTRE IL FRANCHISING: I NUOVI ORIZZONTI
DELLO SVILUPPO AZIENDALE TRA RETAIL E NETWORKING”
Indirizzi di saluto: Angelo De Negri - Presidente Progecta SRL; Ing. Vito Grassi - Vice Presidente dell’Unione Industriali
Napoli con delega al porto, Infrastrutture, Energia, Ambiente
Introducono e moderano: Prof.ssa Valentina Della Corte - Università degli Studi di Napoli Federico II: il trend del comparto
tra nuove tendenze e configurazioni innovative. Prof.ssa Roberta Marino - Università degli Studi di Napoli Federico II: 
il ruolo del Comitato Scientifico nell’organizzazione degli incontri e delle tavole rotonde.
Interventi: Dott. Raffaele Carlino - Presidente Carpisa; Dott. Domenico Menniti - Presidente Harmont & Blaine;
Massimo Barbieri, Business Development Burger King 
Conclusioni Angelo De Negri - Presidente Progecta: le sfide future per il comparto e per la fiera

Ore 13:00 - Sala Tirreno pad. 6

TAVOLA ROTONDA: “COME SCEGLIERE UN FRANCHISING
DI SUCCESSO E TROVARE LE RISORSE ECONOMICHE”
A cura di Federfranchising – Confesercenti

Relatori: Luisa Barrameda, Coordinatrice Nazionale Federfranchising - Confesercenti;
Vincenzo Schiavo, Presidente Confesercenti Campania; Nicola Dambelli, Franchising Manager
e Partner Federfranchising; Nicola Passerini, Avvocato e Partner di Federfranchising
Moderatore: Antonio Andreoli, Ceo & Founder Lavoroeformazione.it

Ore 14:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “OPPORTUNITÀ DI FINANZIAMENTO
PER LO START-UP E PER LO SVILUPPO D’AZIENDA”
A cura della Sistema Promozione Turismo

Relatori: Dott. Amedeo Manzo - Presidente BCC Napoli; Dott.ssa Giovanna Del Gaudio - Sistema Promozione Turismo;
Dott. Edoardo Imperiale - Direttore Generale Stazione Sperimentale Industria delle Pelli e delle Materie Concianti; 
Dott. Fabio Greco - Jammefood
Modera: Dott.ssa Fabiana Sepe



Ore 14:45 - Sala Tirreno pad. 6

ROBERTO RE PRESENTA: “ESSERE LEADER NEL MERCATO DI OGGI” 
A cura di Roberto Re – HRD Training Group

Ore 16:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “COME SFRUTTARE I SISTEMI DI MAPPE
ONLINE (COME GOOGLE MAPS, MA NON SOLO) PER INTERCETTARE
PERSONE DIETRO L’ANGOLO ED AUMENTARE I CLIENTI NEI PUNTI VENDITA”
A cura di Lavoro e Formazione

Relatori: Antonio Andreoli, Luca Bove

Ore 16:45 - Sala Tirreno pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO:
“COME IMPATTERÀ SULLE IMPRESE L’IMMINENTE RESET DEL DENARO”
A cura di Roy Reale

Ore 17:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “BUSINESS LIQUIDO E FRANCHISING”
A cura di Lorenzo Ait

Ore 17:45 - Sala Tirreno pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO:
“L’IMPORTANZA DELLA TUTELA DEI MARCHI, DEL COPYRIGHT E DEL KNOW
HOW NELLE ATTIVITÀ COMMERCIALI E NEL FRANCHISING”
A cura di Professionisti Creativi

Relatore: Avv. Daniela Pasquali

SABATO 20 MAGGIO
Ore 10:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CORSO DI FORMAZIONE: “STRUMENTI GIURIDICI PER LA COSTITUZIONE
DI UNA START UP E PER LA CREAZIONE E SVILUPPO DELLA RETE DI IMPRESE”
Sviluppo sostenibile e promozione di azioni a favore delle pari opportunità
A cura del Comitato Pari Opportunità dell’Ordine degli Avvocati di Napoli
Iscrizione obbligatoria per ricevere crediti formativi 

Indirizzi di saluto: Avv. Armando Rossi - Presidente Consiglio Ordine degli Avvocati di Napoli;
Avv. Fabrizia Krogh - Presidente Comitato Pari opportunità dell’Ordine degli Avvocati di Napoli;
Avv. Elio Cocorullo - Presidente Camera Provinciale degli Avvocati Tributaristi di Napoli
Introduce: Avv. Daniela Farone - Componente del Comitato Pari Opportunità dell’Ordine degli Avvocati di Napoli
Modera: Avv. Maria Grazia Petrone - Componente del Comitato Pari Opportunità dell’Ordine degli Avvocati di Napoli
Relazioni: Le start up innovative: Profili fiscali 
Prof.ssa Paola Coppola - Università degli Studi di Napoli Federico II
Soggettività giuridica e soggettività tributaria delle reti di imprese
Avv. Giulio Gaeta - Presidente Emerito della Camera degli Avvocati Tributaristi di Napoli
I vincoli di contenuto nel contratto di franchising e il Know How 
Prof.ssa Antonella Miletti - Università degli Studi di Napoli Federico II
I contratti di rete tra imprese Avv. Maria Paola Sabbatino - Ordine degli Avvocati di Napoli
Comitato Scientifico Pari Opportunità: Avv. Giuseppe Aulino, Avv. Barbara Berardi, Avv. Loredana Capocelli, 
Avv. Gabriele Cuomo, Avv. Emilia Dorio, Avv. Daniela Farone, Avv. Gianluca Fava, Avv. Carmine Foreste,
Avv. Fabrizia Krogh, Avv. Giuseppe Napolitano (Consigliere dell’Ordine degli Avvocati di Napoli, Referente Comitato Pari
Opportunità); Avv. Letterio Oteri, Avv. Manuela Palombi, Avv. Lucia Pavone, Avv. Maria Grazia Petrone, 
Avv. Luigi Riccitiello, Avv. Annantonia Romano, Avv. Ennio Schiavone
Comitato Scientifico Universitario: Prof.ssa Valentina Della Corte, Prof.ssa Roberta Marino

La partecipazione all’evento attribuirà crediti formativi validi per la formazione professionale continua degli Avvocati

Ore 10:00 - Sala Tirreno pad. 6

PRESENTAZIONE: “FRANCHISING FORMATIVO”
A cura di Franchising Manager

Relatori: Vittorio Del Re e Giuseppe Nappi



Ore 11:00 - Sala Tirreno pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “IDENTITÀ PER VENDERE IL PROPRIO FRANCHISING”
A cura di Fabrizio Industria

Ore 12:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CONVEGNO: “IL MICROCREDITO COME STRUMENTO FINANZIARIO”
A cura di Ente Nazionale per il Microcredito

Relatori: Presidente Ente Nazionale per il Microcredito, On. Marcio Baccini; Dott. Gino Vinaccia Area Credito

Ore 12:00 - Sala Tirreno pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “FRANCHISING SICURO”
A cura di DottorFranchising

Relatore: Roberto Zaretti

Ore 13:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

PRESENTAZIONE: “FRANCHISING FAI DA TE? NO GRAZIE!”
A cura di Easy Franchising

Relatore: Gautiero Piersanti

Ore 13:00 - Sala Tirreno pad. 6

SHOW COOKING: “COME SI PREPARA IL SUSHI”
A cura di Giappo

Relatori: Enrico Schettino e Sushi Chef

Ore 14:00 - Sala Tirreno pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “IL FRANCHISING E LE NUOVE OPPORTUNITÀ:
CROWDFUNDING E MERCATI ESTERI”
Relatori: Federico Fiorentini, BRD Consulting founde, IAFP chairman, crowdadvisory partner; 
Andrea Maria Meschia, IAFP Partner, CEO 3IO srl - Germany; Egidio Bagnato, Eveho Managing Director - IAFP Partner, UK; 
Raffaele Centaro, Centaro&Partners, IAFP partner
Moderatore: Elena Delfino - giornalista START FRANCHISING

Ore 14:15 - Sala Tirreno pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “PAGARE MENO TASSE LEGALMENTE”
A cura di Gianluca Massini Rosati

Ore 15:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

PRESENTAZIONE: “GOWASH, IL NUOVO MODO DI LAVARE LA TUA AUTO!”
Relatore: Livio Mazza

Ore 16:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “RETAIL 2.0 UN BUSINESS DI SUCCESSO, 
COME ORGANIZZARLO, COME GESTIRLO”
A cura di Motus

Ore 16:00 - Sala Tirreno pad. 6

CORSO DI AGGIORNAMENTO: “TROVARE NUOVI CLIENTI CON INTERNET,
LEAD GENERATION E WEB MARKETING”
A cura di Massimo Petrucci

Ore 17:00 - Sala Mediterraneo pad. 6

CORSO DI FORMAZIONE: “MODELLI E STRUMENTI
PER SCEGLIERE RAPIDAMENTE L’AFFILIATO VINCENTE”
A cura di Lavoro e Formazione e Centro Universitario Internazionale

Relatore: Antonio Andreoli


